З А Я В К А

соискателя кредитных  и инвестиционных проектов

                                   (предварительная форма оценки проекта):

Название проекта:  Строительство завода по производству стройматериалов.
Краткое описание проекта: Завод планируется строить, на арендованном с правом выкупа, земельном участке 22 гектара, имеющем всю необходимую инфраструктуру (электричество, газ, автомобильную магистраль федерального значения Москва - Нижний Новгород, железнодорожную ветку). Получены одобрения и согласования на строительство от администрации района, санэпидемстанции, архитектуры. Так, как завод будет играть огромную роль в развитии района, не только в обеспечении материалами, новыми рабочими местами, но и всей социальной инфраструктуры в целом, то администрацией района  будет оказываться  возможная помощь в реализации данного проекта.  

Имеется положительное решение инвестсовета Нижегородской области. Получены все технические условия на строительство.
Для обеспечения завода и жилого фонда электроэнергией и теплом, будет закуплена и смонтирована модульная газовая теплоэлектростанция (проходит согласование и выбор оборудования), вырабатываемая электроэнергию  дешевле отпускной цены, энергетической компании.  От построенной ТЭЦ, будет подаваться тепло во все производственные и жилые помещения.

 Идея строительства завода по производству стройматериалов основана на необходимости обеспечения собственной строительной организации ООО «Новые Монтажные Технологии» всеми строительными материалами в комплексе, начиная с фундаментов и заканчивая кровлей, а именно: бетон, раствор; газобетонные блоки, гипсопенобетон; сухие строительные смеси на основе гипса; металлоконструкции; сэндвич-панели; пластиковые и алюминиевые конструкции; металлосайдинг, металлочерепица, профиль «КНАУФ», профнастил), а также для продажи в своём регионе. 

Благоприятное месторасположение завода рядом с такими городами как  Москва, Нижний Новгород, Владимир, Дзержинск, Бор, Ковров, Муром минимизируют  риски связанные с неполным сбытом  произведённой продукции. В настоящий момент, в данных районах происходит активная скупка земельных участков для строительства коттеджных поселков, логистических и торговых центров, ремонтируются и вновь строятся заводы, поэтому объём выпущенной продукции в одну смену, (запланированный минимальный объем в бизнес-плане) будет иметь недостаточное предложение для центрального и приволжского регионов. Строительный бум, пришедший, в наш регион показал, что некоторых материалов для строительства объектов в летний сезон не хватает. Для того чтобы получить материалы для стройки приходится ждать 1,5-2 месяца, когда заводы изготовят их, а при срочной необходимости заказывать и вести их из других регионов. Это приводит к увеличению издержек на транспортные услуги, что ведет к удорожанию продукции и уменьшению прибыли, а так же влияет на сроки сдачи объекта, что может привести к срыву сдачи объекта и штрафным санкциям.      

Производство вышеперечисленных групп материалов в одном месте позволит осуществлять комплектацию и  строительство объектов в максимально короткие сроки, сократить накладные расходы (транспортные, разгрузочно-погрузочные, и т. д.), значительно повысить качество строительства вследствие применения материалов прошедших контроль качества.

Учитывая, принятые правительственные решения о поддержке сельскохозяйствен-ного комплекса, создании доступного жилья, о предоставлении жилья выпускникам ВУЗов бюджетных специальностей, выезжающих в сельскую местность, возрастающие потребности рынка и данные анализа цен на строительные материалы в регионе и стране в целом, подтверждают, что реализация данного проекта позволит быстро окупить вложенные средства и предоставит возможность, для ввода новых производственных мощностей. Данный проект, по строительству завода стройматериалов, планируется осуществить в три этапа. 

1 этап: (3 месяца)  проектирование, согласования, покупка мобильного бетонного завода, строительство цеха металлоконструкций и сендвич-панелей.

2 этап: (с 3 по 6 месяца)   строительство остальных цехов и производственных помещений, (из собственных конструкций, материалов), перевод арендованной земли в собственность, закупка и монтаж оборудования,

3  этап: (с 6 го месяца до возврата инвестиций)  запуск производств, организация отделов маркетинга и сбыта, строительство (подведение инженерных коммуникаций) и жилищно-бытовых помещений.

В данный проект планируется привлечение инвестиций в размере- 20 миллионов долларов ( 500 000 тысяч рублей).
 Ожидаемые показатели:

· Выручка от продаж - 140 миллионов рублей в месяц.

· Ожидаемая прибыль - 26   миллионов рублей в месяц.

· Окупаемость проекта 2 года 10 месяцев с начала строительства (с учётом дисконтирования).

· Возврат инвестиций в течение 3 лет.

· Количество работников 100 человек.

Целесообразность  строительства подтверждена    следующими    интегральными    показателями,    полученными    в результате экономических расчетов:

	Показатель  
	Значение

	Ставка дисконтирования, %
	20

	Период окупаемости (РВ), мес.
	16

	Дисконтированный период окупаемости (DPB), мес.
	34

	Чистый приведенный доход (NPV), млн. руб.
	30,257

	Индекс прибыльности (PI)
	1,076

	Внутренняя норма рентабельности (IRR), %
	24%


Экономические расчеты, представленные в Разделе «Обоснование экономической эффективности» позволяют говорить о возможности реализации данного проекта с  положительными интегральными показателями. С экономической точки зрения данный расчет составлен пессимистически, прогнозируя худшие варианты с которыми можно столкнуться при реализации проекта. Маркетинг продукции позволяет говорить о реально существующей возможности реализации дополнительного объема продукции, а также поставках в качестве сырьевого обеспечения существующих производств и объектов.

Таким образом, выполненная оценка подтверждает экономическую эффективность данного проекта и его устойчивость к изменению внешних условий. 

Предвидя значительное увеличение количества строящихся и реконструируемых объектов в Приволжском округе, поддерживая тесный контакт с организациями – строительными, проектными, наша компания сможет эффективно и быстро освоить инвестиции, окупить вложенные в строительство завода средства и в очередной раз подтвердит свою репутацию как надежного партнера во взаимовыгодном бизнесе. 
      Оборудование будет закупаться немецкое, китайское, итальянское. Партнеров в странах ЕС не имею.

Бизнес-план написан по методике Нижегородского государственного технического университета (социально-экономического факультета).
Место реализации проекта (страна, область, округ ...) Россия, Нижегородская область, Володарский район, д.Талашманово, улица Луговая, 5
.........................................................................................................................….

Наименование предприятия, адрес, место регистрации (страна, область ...):

ООО НПП «Стройэффект» - Общество с ограниченной ответственностью Научно-производственное предприятие «Стройэффект».

· Дата регистрации: 24 апреля 2006 г., Нижегородская обл., г.Дзержинск, МИФНС № 2  по Нижегородской обл., г.Дзержинск
· Юридический адрес: 606002, РОССИЯ, Нижегородская обл., г.Дзержинск, ул.Лермонтова, 9.
· Почтовый адрес: 606002, РОССИЯ, Нижегородская обл., г.Дзержинск, ул.Красноармейская, 13.
· Учредитель – Сеничкин Борис Егорович (100%)

· Основной вид деятельности – оптовая торговля  строительными материалами.

Сумма необходимая для осуществления проекта - 500 мл. рублей 
В том числе: 

Смета затрат на проект, ( в тыс. руб).       -    499 941  тыс. рублей   
в том числе:
	№ п/п
	Наименование
	Сумма, 

тыс. руб.

	1
	Стоимость оборудования
	95 280

	2
	Транспортные расходы
	2 070

	3
	Строительно- монтажные работы 10 000 м2.
	200 000  

	4
	Пуско-наладочные работы
	1 505

	5
	Текущие расходы в месяц
	113 018

	6
	Непредвиденные расходы в месяц
	1 500

	7
	Спецтехника автотранспорт
	38 500

	8
	Перевод арендованной земли (22 га) в собственность
	8 140

	9
	Согласования, разрешения
	10 000

	10
	Проектные работы
	10 000

	11
	Газовая  ТЭЦ
	20 000


Срок окупаемости проекта  - 2 года 10 месяцев.
 –  заключён договор на строительство сельскохозяйственного комплекса , начало строительства 2 квартал 2009 года. Сумма договора 1000 мл рублей
  - Имеется поддержка и решения администрации Нижегородской области на уровне  губернатора области, Володарского района, Золинской администрации ( арендодатель земли).
Согласие на долевое участие инвестора в бизнесе.
Финансирование необходимо провести в 3 этапа: в тыс. руб.

	
	

	1 этап (3 месяца)

	строительство производственного помещения
	200 000

	закупка спецтехники
	38 500

	покупка бетонорастворного узла
	10 240

	заказ оборудования (сэндвич панели)
	14 550

	согласования
	10 000

	проектирование
	10 000

	Оборотные средства на производство (сэндвич-панели, металлоконструкции)  
	27 713

	ТЭЦ работающая на газу 1 мегават.
	20 000

	Итого по этапу:
	311 003

	2 этап (с 3 го по 6 месяц)

	оплата оставшегося оборудования
	70 418

	покупка земельного участка в собственность (37 руб./м2)
	8 140

	транспортные расходы
	2 070

	Итого по этапу:
	80 628 

	3 этап (с 6 месяца)

	Пусконаладка производственного оборудования
	1 505

	оборотные средства
	85 305 500

	непредвиденные расходы
	1 500

	Итого по этапу:
	88 310 

	Всего по этапам:
	499 941


20.02.  2009 года.      Сеничкин Борис Егорович_                                  (_директор_)

      (дата)                                (Ф.И.О.)                                                                              (должность)
