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на основе франчайзинга
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О компании

Компания «Богемия плюс» работает на российском рынке с 1996 года, являясь заказчиком посуды, люстр и предметов интерьера ведущих мировых брендов. Объемы и география поставок ставят компанию на вершину российского посудного бизнеса. Компания «Богемия плюс» завоевала репутацию надежного партнера и стабильного поставщика посуды из стран Европы, Азии и Южной Америки.

В активе компании «Богемия плюс» пять направлений - оптовые поставки посуды, HoReCa, франчайзинг, сетевые проекты и розничная торговля. Ассортимент предложений от «Богемии Плюс» это всегда не менее 15 тысяч наименований – классика и последние новинки посудной индустрии, аксессуары для сервировки стола, люстры, предметы интерьера. Компания постоянно следит за тенденциями мирового посудного бизнеса, участвует в специализированных и профильных выставках, является членом Российской Ассоциации Франчайзинга.

С каждым годом компания  завоевывает все новые и новые рынки. На сегодняшний день «Богемия плюс» реализует продукцию во многие города России.

На данный момент компанией открыты четыре региональных филиала:

· Краснодар

· Ростов – на – Дону

· Самара

· Санкт- Петербург

В планах развития компании на 2008 год открытие еще 3 филиалов.

Среди достижений есть одно, существенно отличающее «Богемию плюс» от других оптовых компаний  – развитая сеть фирменных розничных магазинов «Aura of BOHEMIA посуда и люстры». На сегодняшний день под этим брендом работают уже более тридцати магазинов, часть из них развиваются по модели франчайзинга. Бизнес-формат магазинов BOHEMIA – это симбиоз посудного бутика и большого магазина, где именные коллекции посуды и высокий сервис соединились с открытыми витринами, широким ассортиментом и приемлемыми ценами. По опросу фонда «Общественное мнение» магазины BOHEMIA были признаны лучшими в категории «Торговля изделиями из стекла и фарфора» в Краснодарском крае. 

Начиная с 2005 года, в салонах BOHEMIA представлена посуда под собственным товарным знаком. Создавая именные коллекции, специалисты компании участвуют в разработках декорации и дизайна посуды. 

Компания «Богемия плюс» стремится стать компанией мирового уровня. Основа нашего успеха – это опыт и профессионализм сотрудников, долгосрочное, взаимовыгодное партнерство и помощь в развитии бизнеса наших клиентов.
Компания является обладателем следующих сертификатов, гарантирующих её ответственный и деловой подход к работе:
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Сертификат об официальном представлении в России АО «Bohemia Crystalex Trading»;
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Сертификат об официальном представлении в России АО «PORCELA PLUS»;
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    Сертификат об официальном представлении в России Компании «Preciosa».

Основа успеха ООО «Богемия плюс» - это профессионализм и развитие сотрудников, долгосрочное и взаимовыгодное партнерство.

Продукция

Компания «Богемия Плюс» 

ООО «Богемия плюс» импортирует посуду бытового и профессионального назначения и продвигает на рынок продукцию только известных брендов, подчеркивая ее высокое качество. Компания сотрудничает более чем с 20 мировыми заводами – производителями Чехии; Китая, Франции; Италии; Турции; Германии и  России, что позволяет ей быть лидером на южно-российском рынке посуды. Долгосрочные отношения с производителями и ассортимент предлагаемой продукции способствуют быстрому развитию компании и всех её партнеров.

ООО «Богемия плюс» развивает два товарных направления: 

· предметы  посуды и сервировки стола;
· светильники из чешского и итальянского стекла и хрусталя.

Посуда для дома и офиса - 3000 наименований - от классического фужера до коллекционного сервиза авторской работы. 

Посуда для баров и ресторанов - 4000 наименований профессиональной посуды и инвентаря. Посуда из фарфора, стекла, столовые приборы, предметы сервировки, кухонный и кондитерский инвентарь, оборудование для «шведского стола», аксессуары для бара.

Светильники - люстры, напольные и настольные светильники и бра из «чешского хрусталя»  фирмы «Bydzov», «Preciosa», «EMPY Light», .

Ассортиментный перечень в каждом магазине «Aura of BOHEMIA посуда и люстры» содержит не менее 3 тысяч позиций.

В целом компания предлагает около 15 000 наименований продукции.

Маркетинговый отдел компании регулярно проводит тестирование покупательских предпочтений, на основе которых формируется ассортиментная политика компании, а опытные художники и дизайнеры разрабатывают уникальные декорации для товаров private label. 
Миссия компании ООО «Богемия плюс»

Наша команда единомышленников, преодолевая границы между странами и людьми, помогает развитию бизнеса партнеров, несет красоту и комфорт в Вашу жизнь.

Франчайзинговое предложение

ООО «Богемия плюс» предлагает заинтересованным инвесторам организовать по системе франчайзинга мультибрендовый  магазин  «Aura of BOHEMIA посуда и люстры» (коммерческое обозначение), осуществляющий  розничную реализацию предметов посуды и сервировки стола, а также светильников из чешского и итальянского стекла и хрусталя.  

По условиям франшизы

Франчайзер:

· предоставляет право  использовать в коммерческой деятельности Франчайзи комплекс исключительных прав, в том числе: Коммерческое обозначение и ноу-хау Франчайзера;
· осуществляет поставку Продукции для реализации ее в Магазине;
· предоставляет привязанный к помещению дизайн – проект Магазина;
· предоставляет фирменную вывеску Магазина;
· консультирует по вопросам реконструкции помещения;
· предоставляет эксклюзивное торговое оборудование по  договору аренды (в безвозмездное пользование);
· предоставляет услуги шеф – монтажа торгового и светового оборудования Магазина;

· предоставляет эксклюзивные условия на всю поставляемую Продукцию;
· проводит обучение сотрудников Магазина;
· оказывает консультационную и техническую поддержку Магазина франчайзи как на этапе открытия, так и при текущей эксплуатации;
· предоставляет пакет рекламных материалов для Магазина;
· оказывает консультационную и техническую помощь в формировании и представлении ассортимента Магазина;
· оказывает рекламную и маркетинговую поддержку;
· оказывает помощь в финансовом планировании деятельности магазина франчайзи

Франчайзи:

· оформляет помещение Магазина согласно стандартам Франчайзера;

· осуществляет закупки Продукции только у Франчайзера или назначенных Франчайзером поставщиков;
· осуществляет только розничную реализацию Продукции только в Магазине «Aura of BOHEMIA посуда и люстры»;
· не покупает франшизы конкурирующих товарных групп;
· реализует в Магазине «Aura of BOHEMIA посуда и люстры» только Продукцию, закупленную у Франчайзера или назначенных Франчайзером поставщиков;
· обеспечивает соответствие качества предоставляемых  потребителю услуг согласно стандартов Франчайзера;
· надлежащим образом соблюдает правила и инструкции по ведению деятельности Магазина, а также  все условия подписанного Франшизного соглашения.

Почему франшиза «Aura of BOHEMIA посуда и люстры»?! 

10 «ЗА»

Стабильность и надежность компании – франчайзера

ООО «Богемия плюс» существует на рынке с 1996 года. Активно развивает оптовое и розничное направление и на данный момент является одним из крупнейших поставщиков посуды на российском рынке.

Признанный бренд

Компания активно работает над формированием и развитием фирменной розничной сети. На данный момент работают 24 фирменных Магазинов под единым названием. География фирменной сети магазинов «Aura of BOHEMIA посуда и люстры» неуклонно расширяется. 

Опыт формирования и развития партнерской сети магазинов

Компания имеет опыт открытия и работы с фирменными магазинами, функционирующими на основе франчайзинга. На данный момент в различных регионах России успешно работают девять партнерских магазинов «Aura of BOHEMIA посуда и люстры».

Ассортиментная политика компании, Private Label
Компания постоянно работает над оптимизацией предлагаемого в фирменных магазинах ассортимента,  тестируя в своих розничных магазинах  новые позиции реализуемой Продукции. Компания оказывает консультации по формированию ассортимента франчайзингового Магазина. Таким образом, риск  приобретения мало -  или неликвидной Продукции для франчайзинговых магазинов сведен к минимуму. 

Широкий ассортимент Продукции 

ООО «Богемия плюс» работает напрямую с более чем 20 изготовителями – поставщиками Продукции из ряда стран Европы и Азии, поэтому компания предлагает своим покупателям максимально широкий ассортимент Продукции. На данный момент  компания реализует свыше 15 000 наименований Продукции. Пополнение и обновление ассортимента компании на 25-30% ежегодно

Эксклюзивные условия на поставку Продукции

По оценке ряда поставщиков, ООО «Богемия плюс» занимает одно из лидирующих мест по объему импорта посуды в России. Это позволяет компании предлагать своим партнерам Продукцию по выгодным ценам, а в совокупности с дополнительными льготами для франчайзи это позволяет франчайзинговым магазинам получить дополнительные конкурентные преимущества по сравнению с другими  магазинами, предлагающими аналогичную продукцию.

Отечественная франшизная система

Франчайзером выступает российская компания, что значительно влияет на гибкость и приспособляемость системы и облегчает оперативное взаимодействие партнеров.

Предоставление дополнительных преимуществ

Компания – франчайзер устанавливает ряд льготных условий, обеспечивающих Франчайзи возможность максимально мягкого вхождения в бизнес и повышения конкурентоспособности его магазина по сравнению с магазинами, предлагающими аналогичную продукцию.

Оказание поддержки

Компания – франчайзер оказывает своему партнеру всестороннюю поддержку на этапе организации магазина и оперативную консультационную и техническую поддержку во всех сферах и на всех стадиях функционирования Магазина.

Фирменный дизайн магазина

Магазин «Aura of BOHEMIA посуда и люстры» обладает собственным запоминающимся дизайном. Работа дизайнеров и мерчендайзеров фирменной сети позволяет наиболее выгодно представить товар. Интерьер торговых залов, специально разработанное эксклюзивное торговое оборудование, квалифицированные продавцы – консультанты – все это располагает покупателей к комфортному выбору товаров.
Требования к потенциальному инвестору
· Юридическое лицо или индивидуальный предприниматель, имеющий желание и возможность открыть и обеспечить успешное функционирование розничного магазина.
· Наличие помещения, отвечающего стандартам Франчайзера на правах собственности или долгосрочной аренды.

Финансовые условия франшизного соглашения

· Первоначальный (паушальный) взнос  за право вступления в фирменную сеть «Aura of BOHEMIA посуда и люстры» - 1 350 000 руб..
· Периодические платежи (роялти) – отсутствуют.
· Рекламные отчисления:
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отчисления в единый рекламно – маркетинговый фонд – 2% ежемесячной валовой выручки Магазина
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отчисления на проведение локальной рекламной кампании – 1 % ежемесячной валовой выручки Магазина.

Требования к помещению

Месторасположение

Город: население от 100 000 чел. 

Помещение

· Торговый зал – 100 – 150 м 2.
· Подсобное помещение, склад, офис – 20 – 30 м 2.
· Высота потолка – не менее 3,3 метра с учетом подвесного потолка.

· Свободная планировка
· Мощность электрической сети не менее 15КВт

Экономические параметры проекта

Примерный расчет срока окупаемости инвестиций 

Для расчета срока окупаемости инвестиций принимаются следующие условия и допущения:

· Магазин находится не в столичном регионе
· Стоимость ремонта:
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Торговой площади – 10000 руб./м 2 ;
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Складских и подсобных помещений –  3000 руб./м 2 ;

· Общая площадь магазина – 120 м 2 , в том числе:
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Торговая площадь – 100 м 2 ;

· Помещение находится в аренде. Арендная ставка – 2500 руб./м 2/мес.
· Торговое оборудование предоставляется по договору аренды (безвозмездное пользование). 
· Первоначальная закупка товара осуществляется из расчета 30 000 руб./1 м 2  торговой площади.

Затраты на открытие франчайзингового магазина «Aura of BOHEMIA посуда и люстры»
	Статья затрат 
	Сумма, руб.

	Ремонт и оснащение помещения
	1 300 000

	
	

	Первоначальная закупка товара
	3 000 000

	Первоначальный (паушальный) платеж
	1 350 000

	Затраты на проведение рекламной кампании при открытии магазина
	250 000

	                                                                                                 Итого:
	5 900 000 


На основании практического коммерческого опыта компании выручка составит  18 000 000 руб. в год.

Прогнозируемый  срок окупаемости инвестиций
	Показатель
	
	за первый год работы, руб.
	за второй год работы, руб.
	по итогам  двух лет работы

	Инвестиции
	5 900 000
	
	
	

	Выручка
	
	18 000 000
	22 000 000
	40 000 000

	Чистая прибыль
	
	3 000 000
	3 600 000
	6 600 000

	Располагаемые свободные средства нарастающим итогом
	
	- 2 900 000
	700 000
	700 000

	Срок окупаемости инвестиций
	
	
	
	1 год 9 месяцев


Этапы подписания Франшизного соглашения

1. Заполнение анкеты потенциального франчайзи (Приложение №1).

2. Подписание Соглашения о конфиденциальности полученной информации (Приложение №2).

3. Получение подробной информации о проекте со всеми условиями франшизы.

4. Предоставление франчайзи информации о помещении для размещения в нем магазина «Aura of BOHEMIA посуда и люстры».

5. Подписание сторонами Франшизного соглашения (Договора коммерческой концессии)
Определения и термины

Франчайзинг –  форма длительного коммерческого сотрудничества, при котором одна  сторона (Франчайзер)  передает другой стороне (Франчайзи) право на ведение предпринимательской деятельности, с использованием комплекса исключительных прав и ноу-хау Франчайзера.
Франчайзер –  ООО «Богемия плюс» - владелец прав на франшизу. Франчайзер на основании Договора коммерческой концессии и Лицензионного договора передает в пользование Франчайзи комплекс исключительных прав, в том числе Коммерческое обозначение, Товарный знак  и охраняемую коммерческую информацию.
Франчайзи – компания или физическое лицо, зарегистрированное  в качестве индивидуального предпринимателя, приобретающий у Франчайзера  право на ведение предпринимательской  деятельности с использованием комплекса исключительных прав  и ноу-хау Франчайзера.

Франшиза (Франшизная система)   –  комплекс прав и условий по осуществлению Франчайзи предпринимательской деятельности в рамках  Франшизного соглашения.

Договор коммерческой концессии (ДКК)  – договор, по которому одна сторона (правообладатель) передает другой стороне (пользователю) за соответствующую плату и на определенный или неопределенный срок права на использование фирменного наименования и  ноу-хау Франчайзера. 

Лицензионный договор (ЛД)  – договор, по которому ООО «Богемия плюс»  предоставляет партнеру (Франчайзи) на срок действия соглашения неисключительную лицензию на использование Товарного знака (знака обслуживания).

Франшизное  соглашение – совокупность юридически оформленных договоров, предусматривающие все взаимоотношения сторон в процессе организации и деятельности Фирменного магазина (ДКК, ЛД, договор поставки  Продукции)

Коммерческая информация (ноу-хау) – непатентованная  коммерческая и иная информация Франчайзера, обладающая коммерческой ценностью,  а также различные производственные и предпринимательские навыки Франчайзера и опыт их применения, передающиеся Франчайзи на условиях Договора коммерческой концессии и формализованная  в виде Руководства и других материалов.

Коммерческое обозначение – «Aura of BOHEMIA посуда и люстры». 

Товарный знак (знак обслуживания) – отличительный знак, символ или марка, используемая предприятием для идентификации своих товаров и услуг на рынке, являющаяся официально зарегистрированной на территории всей страны и, по возможности, интернационально. 

Исключительные права Франчайзера – Коммерческое обозначение, Товарный знак, охраняемая коммерческая информация, составляющая коммерческую тайну Франчайзера.

Паушальный взнос – единовременное  вознаграждение Франчайзеру за  использование  Коммерческого обозначения, Товарного знака и охраняемой коммерческой информации Франчайзера, а также оказание консультационной и технической поддержки.

Магазин (Фирменный магазин, ФМ) –  фирменный магазин «Aura of BOHEMIA посуда и люстры» открытый и осуществляющий  свою деятельность по  розничной реализации предметов посуды и сервировки стола, а также светильников из стекла и хрусталя  на основе Франшизного соглашения.

Продукция –  поставляемые Франчайзером или назначенными Франчайзером поставщиками, в рамках и на условиях  Франшизного соглашения, в том числе: предметы посуды и сервировки стола, а также светильники из стекла и хрусталя.

Коммерческая (предпринимательская) деятельность (в отношении Франчайзера или Франчайзи) – самостоятельная, осуществляемая на свой риск деятельность, направленная на систематическое получение прибыли от реализации в розницу.

Private label – продукция, изготавливаемая производителями по заказу ООО «Богемия плюс»  по эскизам  и под товарным знаком Франчайзера.
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