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1.Заявление о комерческой тайне



Настоящий бизнес-план подготовлен творческим объединением «Артобус» и содержит информацию, характеризующую финансово-экономическую, организационную и маркетинговую стороны проекта.


Информация, предоставленная в настоящем документе, носит конфиденциальный характер и является собственностью Витковского А.В. Сидоренко И.В.  Паскаль Л.Г.. Данный документ предназначен только для лиц, получивших его с согласия владельца информации. Передача, копирование или разглашение содержащейся в данном бизнес-плане информации без письменного согласия владельца запрещается.
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3. Описание проекта и услуг.


Данный проект создаётся в целях демонстрации нашему обществу культуры отдыха присущей образованной молодёжи европейских стран, а также многообразию направлений в современном искусстве будь-то музыка, кино, театр, фотография, литература, боди-арт и многое другое. Весьма возможно совместить многие артовые направления на базе одного работающего 6 дней в неделю заведения, которое представляет собой действующий бар с возможностью проведения в нём платных массовых мероприятий, таких как концерты, фото и картинные выставки, демонстрации театрализованных и танцевальных выступлений, проведение всевозможных концертных программ, конкурсных программ, киносеансов, бармен и фаершоу. Создание проекта планируется на базе арендованного помещения, бывшего бара в Д.К. «Энергетиков» частично требующего ремонтных работ и капиталовложений по приобретению необходимого оборудования для функциональной деятельности заведения подобного типа.



4.Анализ конкурентов.


В г. Запорожье на данный момент существует некоторое количество заведений позиционируюших себя как «арткафе», развлекательные центры и кафе, сотрудничающие с музыкальными коллективами («Капиталист», «Ретро», «Патефон», «Бахус», «Манила-бар»). Проанализировав план и проведение мероприятий, ценовую политику, месторасположение и целевую аудиторию данных заведений считаем, что с их стороны будет происходить минимальная конкуренция по причинам абсолютного отличия нашего заведения по всем вышеперечисленным пунктам. Особенно целевой аудитории и плана проведения мероприятий, так как наше предприятие расчитано на потребителей, которых не обхватывает вышеперечисленные заведения. А также лояльной ценовой политики, которая будет неимение прибыльной имея, в виду большую посещаемость, рассчитывать на которую мы можем исходя из опыта организаций подобных мероприятий периодично проводимых в арендованном кафе Д.К. «Энергетиков». 



5. Поставщики.


Для полноценного обеспечения процесса, связанного с предоставлением всего комплекса рассматриваемых услуг требуется поставка следующего оборудования и материалов: 

 - необходимое техническое оборудование, в включая предметы интерьера;

 - первичная закупка в бар.



Предполагается, что поставка основного технического оборудования будет осуществлена фирмой «Ozone Music», с которой, на сегодняшний день достигнуты предварительные договоренности.


Закупки таких материальных ресурсов, как продукты питания, планируется осуществлять через поставщиков работающих непосредственно на рынке г. Запорожья. Оплату материалов планируется осуществлять по факту поставки. (см. таб. № 1.1;1.2;1.3)



6. Планируемые объемы сбыта.


Проведение тематических и концертных вечеров, подразумевает под собой платный вход от 10 гр-н. до 80 гр-н., в зависимости от расходов на проведение мероприятия. 


Планируется проводить в месяц 12 дней тематических вечеров и 10 дней просмотра видео материала. 


Посещаемость данного заведения, арентировочно составит 1400 человек, в месяц. 



Приблизительный расчет объемов прибыли составит 15000 гр-н. в месяц с тематических вечеров и 1000 гр-н. за просмотр видео материала.



В меню бара будут включены спиртные напитки, коктейли, пиво, широкий ассортимент кофе, закусок.



Планируется, что каждый посетитель выпьет в среднем 1000 литр пива, 1ну порцию коктейля, 1ну чашку чая или кофе. 


С реализации пива прибыль составит 6600 гр-н. в месяц. (см. таб. № 1)

С реализации коктейлей прибыль составит 7000 гр-н. в месяц. (см. таб. №1)

С реализации кофейных напитков и чая прибыль составит 2250 гр-н. в месяц. (см. таб. № 2)



7. Планируемые источники прибыли.
1. Доход с работы бара.

2. Платный просмотр видео материала.

3. Платный вход на все проводимые мероприятия.

4. Процент от продажи выставочных экспонатов.

5. Прибыль от сдачи в аренду звукового оборудования.
6. Доход с организации  закрытых вечеров, с разработкой сценария мероприятия, подготовкой меню и обслуживание, (карпаратив, свадеб, дней рождений и т.д.).



Ежемесячный доход.










Таблица №2.

	№
	Перечень предоставляемых услуг
	Кол - во
	Прибыль гр-н. в месяц

	1
	Работа бара
	1600
	15850

	2
	Просмотр видео материала
	200
	1000

	3
	Проведение мероприятий
	1400
	15000

	4
	Продажа экспонатов
	-
	300

	5
	Организация закрытых вечеров
	-
	1000

	6
	Итого
	
	33150






Требуемые затраты.



Технические затраты.

	№
	Наименование
	Кол – во
	Стоимость гр-н.

	1
	Мультикор 25 м.
	1
	2000

	2
	Басовый комбик 200 Вт.
	1
	3000

	3
	Гитарный комбик 100 Вт.
	1
	2500

	4
	Динамики 12” (мониторы)
	2
	600

	5
	Driver 1” (порталы)
	2
	300

	6
	Усилитель 2 × 600 Вт. 
	2
	4000

	7
	Барабаны
	1
	5000

	8
	Стойки микрофонные
	6
	1000

	9
	Шнур микрофонный 50 м
	1
	350

	10
	Разъемы
	30
	300

	11
	Кабель 220 В. 100 м
	1
	300

	12
	Розетки, вилки
	-
	200

	13
	Свет
	-
	1500

	14
	Диммер
	1
	700

	15
	Проектор 
	1
	3000

	16
	Микрофоны
	6
	3000

	17
	П.К.
	2
	4000

	18
	Экран
	1
	2000

	
	Итого
	
	33750











Таблица 1.1




Затраты на бар.









Таблица 1.2
	 №
	 Наименование
	 Кол – во
	Стоимость гр-н

	1
	Пивные бокалы
	150
	350

	2
	Рюмки 100 гр.
	50
	125

	3
	Рюмки 50 гр.
	50
	125

	4
	Винные бокалы
	40
	60

	5
	Чашка кофейная
	30
	125

	6
	Чашка чайная
	20
	60

	7
	Тарелки
	25
	70

	8
	Ножи, вилки
	10
	60

	9
	Пепельницы
	20
	100

	10
	Микроволновая печь
	1
	300

	11
	Элэктро печь
	1
	100

	12
	Стаканы 0,33
	40
	100

	13
	Первичная закупка в бар
	-
	4500

	
	Итого
	
	6075




Затраты на ремонтно - строительные работы.











Таблица 1.3
	№
	Перечень материалов
	Стоимость гр-н.

	1
	Сан. узел
	800

	2
	Металлическая дверь
	800

	3
	Краска и расходные материалы
	400

	4
	Мет. конструкции на изготовление сцены 
	1000

	5
	Звукоизоляция
	500

	6
	Стоимость работ
	-

	
	Итого
	3500




Для планируемой работы проекта требуется капитала вложения в размере 76475 гр-н.



Налоговое окружение проекта.


Планируется оформить ЧП. с единым налогом, оформить лицензию на продажу спиртных напитков, открыть патент на работу бара.




План привлечения и возврата кредита.


Для осуществления проекта требуются инвестиции в размере 76475грн. Данные средства необходимы для запуска проекта в работу. Затраты описаны в табл. 1.1; 1.2; 1.3.


Возврат инвестиций будет осуществляться равными частями поквартально, в течение 24 месяцев. По окончании выплат сумма дохода инвестора составит 38253 гр-н. Что равняется прибыли в 25% годовых.


Диаграмма составлена из проведённых расчётов, и является оптимальным решением для возврата кредита









Таблица №3


Поквартальные выплаты. Остаток задолженности.





Доход  инвестора

	№
	средства
	1кв
	2кв
	3кв
	4кв
	5кв
	6кв
	7кв
	8кв

	1
	Сумма погашения инвестиций
	14341
	14341
	14341
	14341
	14341
	14341
	14341
	14341

	2
	Задолжнность по инвестиции
	76475
	62134
	47793
	33452
	19111
	4770
	
	

	3
	Сумма дохода инвестора
	
	
	
	
	
	9571
	14341
	14341
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Штатное расписание.


Для полноценной работы предприятия необходимо следуюшее количество персонала:

 Управленческий персонал:

- технический директор;

- директор по маркетингу;

- администратор.

 Другой персонал:

- бармен;

- охранник.



Текущие объемы затрат:

1. Аренда помещения;

2. Выплата задолженности по инвестиции;

3. Зарплата;

4. Налоги;

5. Хозяйственные затраты;

6. Другие затраты.










Таблица №4

	№
	 Перечень затрат
	гр-н./мес.

	1.
	Аренда помещения
	15000

	2.
	Выплата задолженности по инвестиции
	4780

	3.
	Зарплата
	5700

	4.
	Налоги
	2000

	5.
	Хозяйственные затраты
	1000

	6.
	Другие затраты
	1000

	7.
	                                                                                 итого
	29480






Рабочий график проекта.
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Анализ чувствительности проекта при различных объемах






 реализации услуг.











Таблица №5

	Реализация услуг в %
	60%
	80%
	100%
	120%

	Сумма дохода гр-н./мес.
	33150
	44160
	55200
	66240





План мероприятий  одного дня работы.

Пример.

14.00
Открытие (работает бар)


16.00
Начало просмотра видеоматериала (вход 5 гр-н.)


18.00
Начало работы МС




-конкурсы




-показы




-презентации (аудиозаписей, галерея и т.д.)


19.00
Бармен-шоу




Изготовление эксклюзивного коктейля с дальнейшей его продажей с аукциона.


20.00
Концертная программа (вход 10-20грн.)



Примечание: те, кто пришел на просмотр видео, получают скидку 5 гр-н. на концертную программу.

Разработана система продажи клубных карт. Человек, приобретший клубную карту имеет возможность в течение месяца посещать запланированные мероприятия бесплатно. Плюс член клуба получает каждый вечер сюрприз (напиток, пиво и т.д.). Стоимость клубной карты вычисляется в зависимости от уровня запланированных мероприятий, в среднем 300грн. в месяц. Также планируется введение дисконтов, гибкая система скидок.
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